 
 

                                                                                                                                                                                               
Arilson Lima de Freitas
Data de Nacimento:07/10/1996, 26  Anos 
Rua: Elisa Moojen Arpini: Nº445- Montenegro-RS
Telefone: (51) 994541986 
Recado Falar Com Ingra: (51) 995538859                                                                  
 Email: arilson427@gmail.com
OBJETIVO: 
 Comercial. 

Resumo:
   Gestor Comercial Trainer, em busca de uma nova oportunidade no setor comercial e administrativo. Com proficiência em gestão de liderança, vendas e representação Comercial. Abranjo conhecimentos em informática, assistente administrativo com experiência em atendimento ao cliente, logistica, acompanhamento de relatórios, elaboração de planilhas e controle de arquivos.

FORMAÇÃO 

Fev/2020 a Dez/2022- Gestão Comercial
      Fundação Unifran.

Set/2021 a Dez/2023- Administração de Empresas
      Fundação Univates (Cursando)
EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL. 

04/2022 - 08/2022: Sinoscar (GM)	
Cargo: Vendedor Tecnico Varejo.
Atividade Desempenhado: Vendedor técnico responsável por atender os clientes oferecendo orientações técnicas a respeito do produto. Ele(a) resolve dúvidas do cliente e, Emissão de notas Fiscais.

08/2020 - 03/2022: Dutarex 
Cargo: Operador de Empilhadeira (Porte Grande) 
Atividade Desempenhado: Logistica Recebimentos de materias primas, 
abastecimento na linha de produção, contagem de estoque, separação de ordem de carregamento.

06/2020 - 12/2021: HS Consórcio
Cargo: Consultor de investimento
Atividade Desempenhada: Presta consultoria na aplicação em mercado financeiro, analisa cenário econômico, perfil de investimento e de risco e acompanha renda fixa, variável e fundo.


01/2019 - 11/2019 - V8 Brasil é líder nacional na fabricação de máquinas solda e ferramentas.
Cargo: Representante Comercial
Atividade desempenhada:
· Planejar atividades e fornecer relatórios sobre os resultados e as realizações para a equipe de gestão de vendas.
· Fazer vísitas periódicas aos clientes.
· Entrar em contato com novos clientes e com compradores já existentes para atender e superar os objetivos de vendas.
· 
· 
02/2018 - 12/2018: Vonder Ferramentas
Cargo: Vendedor Externo
Atividade Desempenhada:
            Atendimento e negociação com clientes.
· Proposta comerciais e abertura de novos clientes 
· Trabalhando direto com escopo de trabalho a finalização de vendas, demonstração de produtos, acompanhamento da entrega de produtos, o fechamento de novas vendas e contratos e a negociação de preços, prazos, condições de vendas e descontos.
 

APERFEIÇOAMENTO PROFISSIONAL:

  Curso Planejamento e controle da produção PCP
         Senai.

Set/2020 a Dez/2020- Estrategica e Habilidades de Negociação 
      Pela Universidade de Michigan (Exterior) 
Prof: George Siedel.

   Jan/20 a Abril/20- Administração Marketing.
· 	Pela Faculdade Metropolitana. 
· 
· Març/20 a Maio/20- Gestão de Pessoas
· 	Pela Faculdade Metropolitana. 

QUALIFICAÇÕES PROFISSIONAIS:
	
· Curso Pacote Office.
· Curso Operador de Empilhadeira
· Curso Técnica de Vendas.
· Jovem Aprendiz.
· Gestão de Liderança. 
· 
INFORMAÇÃO ADICIONAIS:
      Carteira HAB: A,B.
      Disponível para Viagens.
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