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PAULO SERGIO MAIANTE
e-mail: 
paulomaiante33@gmail.com
Casado - sem filhos
Idade: 5
2
 Anos
Rua:  Atibaia, 734
Bairro: Colonia - Jundiai-SP  CEP 13.2
19-816
Tel:-
 (17) 98133 7757 -
 (11)
 
4533 – 0939 
)


                    VENDEDOR / REPRESENTANTE COMERCIAL
                                    SUPERVISOR DE VENDAS

Formação Educacional

Nível médio  (2ºgrau – incompleto)

Experiência Profissional
    
· Arad Indústria de Acessórios para Veículos Ltda
     Cargo: Vendedor Externo
     Admissão:  06-2013  a  10-2021

· Representante Comercial Autônomo
Cargo: Representante Comercial
Admissão: 07/2012 a 05/13

· Lig Chopp Germânia- Votuporanga
     Cargo: Gerente
     Admissão: 06/2010 e 06/2012

· Museu da Gula Distribuidora de Bebidas-Ribeirão Preto-SP
Cargo: Vendedor externo
Admissão: 03/2009 Demissão 07/2009
 
· Museu da Gula Distribuidora de Bebidas-Ribeirão Preto-SP
Cargo: Vendedor externo
Admissão: 05/2007 Demissão 11/2008

Água Doce Cachaçaria - Votuporanga-SP
Cargo: Gerente de Restaurante
Admissão: 01/2005 Demissão: 05/2006

· Água Doce Cachaçaria-Jundiaí-SP e Cuabá-MS
Cargo: Sócio Proprietário
     Admissão: 11/1995 Demissão: 11/2004



Cursos Desenvolvidos

· Técnico em Vendas- Plaut-2000
· Empretc - Sebrae 2000 
· Gerente Minuto- Senac-2000


Referência Pessoal

Jesus Carlos Cardoso
Tel.: (17) 98122-9036


Observações

|Abertura de novos pontos de vendas, elaboração de novos eventos, acompanhamento em loco do evento, treinamento de funcionários nas choperias, incentivo a venda de nossos produtos, visitas semanais a pontos de vendas.
Grande experiência adquirida ao longo dos anos como franqueado, realizando auditorias nas demais franquias, desde a parte funcional até contratação de funcionários.
Vasta experiência em atendimento pessoal e comercial, Análise de Crédito, Fechamento de Caixa, Rotinas trabalhistas, Vendas.
Com atitudes rápidas e eficientes para obter um ótimo trabalho, dedicação e determinação em alcançar metas da empresa visando sempre o seu crescimento e sucesso.
Contratação de Representantes, visualização de novos projetos, visitas a distribuidores, vendas a transportadoras, busca de soluções para a diminuição de roubo dos combustíveis de tanques de caminhões, ônibus, máquinas agrícolas entre outras.
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