
CURRICULUM  VITAE

Valder Heriberto Schulze - 52 anos – Solteiro
Rua Jacob Luchesi, 2636 – Cohab 

 Caxias do Sul – RS – 95.032-000

Telefone.: (054) 3211.16.13 (res) – 99106.0060
E-mail.: valderbeto@hotmail.com

Objetivo.:  Gestão Comercial – Relacionamento com Mercado - Vendas                  
                       Veículo próprio, CNH – Cat. “B”, Disponibilidade para viagens

Formação

 Acadêmica.:   Administração de Empresas  -  U.C.S.
                              Gestão Comercial – FTEC(Trancado)
Cursos

Área Pessoal.: Qualidade Comportamental – Cenex



  Habilidade em Negociações  -  Cenex

Informática.:
  Windows, Word, Excel, Internet.

Idiomas.:
   Inglês – Básico não fluente para conversação (escrito e leitura)



   Espanhol - Básico não fluente para conversação (escrito e leitura)

Histórico Profissional
10/17  - Atual -  DIMELTHOZ Ind. Eletrônica   -  Comercial


   Atendimento à carteira de clientes cadastrados

02/17  - 10/17 -  Com. e Repres. Schulze, Schulze    -  Representante Comercial Autônomo


   MAJA Estúdio Design de Jóias – Atendimento à carteira de clientes cadastrados
03/15 – 10/16 – Rede de Postos de Combustíveis – Gerente de Unidade
Desenvolver trabalhos motivação e liderança de equipe
Busca constante de estratégias para atingir metas e objetivos

Treinamento de equipe de trabalho

Controle e coordenação das atividades diárias da unidade

Acompanhamento da parte RH, Compras, comercial da unidade.
06/14  -  12/14   -   Com. e Repres. Schulze, Schulze
 -  Representante Comercial



   Neosul Distrib. de Medicamentos – Atendimento à farmácias

07/13  -  06/14    -  Ind. Móveis RIZZON    -  Gerente Comercial – Brasil
                               Atividades desenvolvidas  idem à FIBEL e a RASKALO  LIXAS)
07/11  -  07/13    -   Com. e Repres. Schulze, Schulze
 -  Representante Comercial



   Pisoforte – Pisos e Revestimentos Ceramicos Ltda
05/08  -  07/11    -     FIBEL  -  Gerente Comercial – Brasil(Atividades idem Raskalo)

11/07  -  05/08    -     Grupo Ditrento  -  Gerente Comercial – Div. Açúcar -RGS

05/07  -  11/07    -      Com.  e Repres. Schulze, Schulze
 -  Representante Comercial



   NCH Brasil – Ind. de produtos de manutenção industrial (óleos/graxas)

02/06  -  05/07    -     RASKALO LIXAS  -  Gerente Comercial - Brasil

Desenvolver trabalhos motivação e liderança de equipe

Negociação e nomeação de novos Representantes em novos Estados 

Organização e Coordenação de Feiras e Eventos

Desenvolvendo atividades voltadas especificamente junto aos clientes

Desenvolver novos distribuidores e manter os atuais com melhor apoio

Desenvolver equipe de representantes dentro e fora do R.G.S. 

Capacitação e acompanhamento da equipe de trabalho em geral.
01/02  -  02/06    -       Com.  e Repres. Schulze, Schulze
 -  Representante Comercial



    
01/2002 – 10/2003 => Gauchafarma Distribuidora de Medicamentos



    
10/2003 – 03/2004 => Montreal Distribuidora de Medicamentos



    
04/2004 – 02/2006 => Cervosul Distribuidora de Medicamentos  

                           Atuação direta com farmácias e hospitais cadastrados na cart. clientes


Atendimento às farmácias  venda de medicamentos

Trabalhar juntos aos clientes (farmácias) campanhas de ofertas

Atualização constante do cadastro  com informações dos clientes

Abertura de novos clientes e negociação direta com clientes

Manter contato com clientes buscando sempre soluções para cada caso

Analise das dificuldades enfrentadas pelos clientes no dia-a-dia

03/01  -  10/01    -       Aline´s Representações(Panarello)     -     Assistente de Vendas

                           Atuação direta com farmácias e hospitais cadastrados na cart. clientes


Atendimento às farmácias (entrega / venda) com medicamentos Trabalhar juntos aos clientes (farmácias) campanhas de ofertas

Manter contato com clientes buscando sempre soluções para cada caso

08/00  -  03/01    -       E. C. Juventude
 -     Gerente de Marketing


Desenvolver trabalhos motivação e liderança de equipe

Negociação e busca de novas parcerias e patrocinadores

Criação e desenvolvendo de campanhas voltadas aos sócios

Manutenção e renovação de campanhas valorizando a Marca.

Desenvolver trabalhos junto às agências de publicidade

01/00  -  08/00    -       RONIMAR  Engates  e Reboques
 - Coordenador Comercial/Vendas
Desenvolver trabalhos motivação e liderança de equipe

Organização e Coordenação de Feiras e Eventos

Desenvolvendo atividades voltadas especificamente junto aos clientes

Desenvolver novas revendas e manter as atuais dando um melhor apoio

Desenvolver equipe de representantes dentro e fora do R.G.S. 

Capacitação e acompanhamento da equipe de trabalho em geral.
03/94  -  07/98    -
S.E.R. – Randon     -   Coordenador Geral de Atividades/Eventos
Planejamento, Desenvolvimento e Execução de atividades voltadas para a Qualidade de Vida, tais como eventos Sociais, Esportivos e Culturais, envolvendo funcionários e familiares da Empresa.



    Coordenação Administrativo-Financeira da Sociedade



    Planejamento de metas e objetivos a serem alcançados e desenvolvidos



    Planejamento de trabalho interno e externo com equipe de funcionários



    Elaboração e montagem e programação de organograma de trabalho



    Elaboração de calendário de atividades, eventos e ações futuras



    Atendimento e visitas aos associados em geral.


Informações Diversas e Trabalho Voluntário 

· Atuei como Chefe Escoteiro durante 08 anos, com diversos cursos de liderança de equipes de trabalho e relacionamento interpessoal. 
· Hoje estou como vice-presidente da Assoc. de Moradores do bairro.

Informações Adicionais




· Objetivo nas funções acima fazer análises de mercados, para obtenção de objetivos e renegociar metas de maneira dinâmica junto aos clientes.

· Fazer um acompanhamento de áreas atendidas, identificando e solucionando possíveis dificuldades com o atendimento ao cliente.  

           “Declaro para devidos fins que, as informações contidas neste documento são verídicas e confiáveis.” 















