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Casado, 48 anos 
 Santana de Parnaíba – SP
+55 11 97734-4770
marcio.constantini@gmail.com

ÁREA PRETENDIDA 
Consultor de Vendas

FORMAÇÃO
Técnico em Contabilidade

COMPETÊNCIA
Experiência na área de Venda e Atendimento ao Cliente, Negociador, Criativo, com foco em Novos Clientes e Novos Mercados. 
Formação, Treinamento e Capacitação de Equipe, Bom Comunicador, Criando Ambiente Organizado e Produtivo.
Experiência nas Áreas, Comercial, Administrativa, Financeira e Expedição.
Domínio do Pacote Office, Excel, Mapeamento de Rotas, Marketing Share.
Elaboração, Desenvolvimento e Apresentação de Ferramentas de Análises do Comportamento e Tendências do Mercado.
Acredito piamente na Teoria CHA.
Vivi 05 anos fora do Brasil, atuando na área comercial.

DISPONIBILIDADE
Para Viagens e Mudança.

CURSOS EXTRACURRICULARES
Espanhol Fluente.
Analista de Vendas e Custos - Tridea.
Microsoft Business Solutions – Tridea.
Windows Advanced Excel.
Marketing Share.
Works Map 

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL

BRADESCO  - Campo Mourão – PR

TROMBINI VEÍCULOS (CHEVROLET)  - Campo Mourão – PR

GUARANI AUTOMÓVEIS (FIAT)  - Campo Mourão – PR

JL MÓVEIS DE ESTILO  - Cuiabá – MT

ITABA INDÚSTRIA DE TABACOS BRASILEIRA  - Jandira – SP

HUSS WILLIANS DISTRIBUIDORA DE CIGARROS E BEBIDAS  - Barueri – SP

AUTOPLAZA (LIFAN) – MULTIMOTORS  - Cochabamba – BO

GONZAFER SERRALHERIA  - São Paulo – SP

GUILL HOME MÓVEIS E DECORAÇÃO  - São Paulo – SP



[bookmark: _GoBack]APRESENTAÇÃO 

Tenho experiência de 09 anos em Distribuição Nacional na ITABA/HUSS WILLIANS, sendo, 01 ano na Supervisão, 03 anos na Gerência Comercial, e 02 anos como Gerente Nacional e 03 anos como Consultor, com o conhecimento de campo, participei da reestruturação do Departamento Comercial, na época já com 27 Distribuidores em 11 Estados, vendendo 152.000 caixas/ano. 
Com 03 Subordinados diretos, 01 Gerente Marketing, 13 Supervisores e 01 Gerente Regional, atingimos 23 Estados, 82 Distribuidores e Vendendo 550.000 caixas/ano;
Desenvolvemos o PROGRAMA DE EXCELÊNCIA DE DISTRIBUIÇÃO, Desenhado para gestão administrativa dos Distribuidores; Criamos um Manual para seus Supervisores e Vendedores, orientando desde apresentação pessoal, e do produto, técnicas de abordagem e abertura de novos clientes. 
Lançamos o PROGRAMA DE COMBATE A PIRATARIA, valorizando o Produto Brasileiro, com o slogan: 
“RESPEITE O PRODUTO BRASILEIRO ELE GARANTE SEU EMPREGO” escrito dentro da Bandeira do Brasil, estampada em todas as embalagens, Cartazes, Tabela de Preços, Uniformes, etc...
Em seguida, fui convidado a assumir a Gerência Nacional da HUSS WILLIANS, sendo responsável por toda a operação; Administrativa, Financeira, Pessoal e Expedição. 
Com 3 subordinados direto, 1 gerente comercial, 22 subordinados em 11 filiais, 
Retornei a ITABA, como consultor; 
Em 2011 fui com a família para Cochabamba na Bolívia, onde aprimorei o Espanhol, e participei da expansão da marca LIFAN na empresa AUTOPLAZA, 
Voltando para o Brasil, como Gestor Administrativo na GONZAFER, e atualmente na GUILL HOME. 

Certo de ser um profissional altamente leal, empenhado e capaz, Solicito Entrevista, 



           Atenciosamente.
	

	

	

	

	Márcio Constantini Miranda.
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