

Rodrigo Ribeiro Herculano
Brasileiro, Casado, 38 anos
Rua General Costa Campos, 303 Cs 06
Ermelino Matarazzo – São Paulo – SP
Telefone: (11) 94012-3671 / (11) 2501-6488 / E-mail: rodrigoribeiroh@hotmail.com

objetivo

Cargo de Vendedor Externo / Representante Comercial
FORMAÇÃO

· Segundo Grau completo. Prof. Maria Augusta de Ávila conclusão em 2001.
EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL

· 2001-2007 – La Pastina Imp. Exp. Ltda.
Cargo: Vendedor Externo.
Principais atividades: Visita direta a clientes cadastrados como, padarias, empórios, mercearias, supermercados e lojas de conveniência. Controle de estoque, sugestão de pedidos, controle de exposição de produtos, controle de preço na gôndola de acordo com a politica da empresa e ações com equipe de degustação em lojas.

· 2007-2008 – Costazzurra Imp. Exp. Ltda.
    Cargo: Vendedor Externo.
Principais atividades: Visita direta a clientes cadastrados como, padarias, empórios, mercearias, supermercados e lojas de conveniência. Controle de estoque, sugestão de pedidos, controle de exposição de produtos, controle de preço na gôndola de acordo com a politica da empresa e ações com equipe de degustação em lojas.

· 2008-2009 – Trade Banc Wine & Foods
    Cargo: Vendedor Externo.
Principais atividades: Visita direta a clientes cadastrados como, padarias, empórios, mercearias, supermercados e lojas de conveniência. Controle de estoque, sugestão de pedidos, controle de exposição de produtos, controle de preço na gôndola de acordo com a politica da empresa e ações com equipe de degustação em lojas.

· 2010-2015 – Inkava Comércio De Doces Ltda.
    Cargo: Vendedor Externo.
Principais atividades: Visita direta a clientes cadastrados como empórios, lojas de produtos naturais, farmácias e drogarias e algumas academias.




· 2016-2016 – Seiki Ind. Com. De Luvas Ltda.
    Cargo: Vendedor Externo.
Principais atividades: Prospecção e visitas a fábricas e indústrias de vários segmentos visando a segurança de funcionarios e colaboradores, demonstrando a importância e necessidade dos materiais de segurnça.  

· 2017-2018 – Alpha Renovar Com. De Pneus e Recapagem Eireli.
    Cargo: Vendedor Externo.
Principais atividades: Prospecção e visitas a transportadoras, empresas de turismo e viagens, frotistas e cooperativas de transportes, visando comercializar e otimizar o serviço de recapagem de pneus e acompanhamento de toda a frota. Área de atuação : Zona norte de São Paulo e Guarulhos.

·   2018-2019– Risel Combustíveis
    Cargo: Assessor Comercial
Principais atividades: Prospecção e visitas a transportadoras, empresas de turismo e viagens, frotistas e cooperativas de transportes,  Indústrias, visando comercializar e otimizar o serviço de abastecimento e gerenciamento de frota. Envio de relatórios, gestão da carteira de clientes entre outros Área de atuação : Arujá, Guarulhos, Zona Leste, Zona Norte, Zona Oeste de São Paulo, Cajamar, Várzea Paulista, Campo Limpo Paulista, Franco da Rocha e Francisco Morato.

· [bookmark: _Hlk53664549] 2020-Bxt Combustíveis (Grupo Boxter) “Saida Setembro”
    Cargo: Representante Comercial
Principais atividades: Prospecção e visitas a transportadoras, empresas de turismo e viagens, frotistas e cooperativas de transportes, indústrias, visando comercializar e otimizar o serviço de abastecimento e gerenciamento de frota. Envio de relatórios, gestão da carteira de clientes, pós vendas, follow-up, entre outros 
    Área de atuação : Arujá, Guarulhos, Zona Leste, Zona Norte, Zona Oeste de São Paulo, Cajamar, Várzea Paulista, Campo Limpo Paulista, Franco da Rocha e Francisco Morato.

· [bookmark: _Hlk57042263]2020-Usiquímica (Saída em Janeiro)
Cargo: Representante Comercial
Principais Atividades: Prospecção e positivação de clientes como transportadoras, indústrias, empresas de geradores, empresas de transporte e turismo, entre outros.
Objetivo principal, baseia se na comercialização de Arla 32 balde, ibc e granel, juntamente com a comercialização lubrificantes linha pesada e industrial Valvoline.

Área de Atuação: Zona Sul, Zona Oeste, Cajamar, Juquitiba, Franco Da Rocha, Francisco Morato, entre outros.






· 2020- Grupo Fanal (Saída em Janeiro)
Cargo: Representante Comercial
Principais Atividades: Gestão de carteira de clientes, prospecção e positivação de novos clientes  B2B como transportadoras, indústrias, empresas de geradores, empresas de transporte e turismo, frotas, obras, entre outros.
Objetivo principal, baseia se na comercialização de óleo diesel, lubrificantes e outros derivados de petróleo, para carteira já consolidada e novos clientes potenciais.

Área de Atuação: Zona Sul, Zona Oeste, Zona Norte, Guarulhos, Cajamar, Juquitiba, Franco Da Rocha, Francisco Morato, entre outros.


qualificações e atividades complementares

· Inglês – Básico (Cetef centro de formação 2001).
· Administração de Empresas – (Cetef centro de formação 2001)
· Informática – (Cetef 2001)
· Manutenção de Micros – (Cetef 2001)
· Técnicas de Vendas - (Nuclave 2005)
· Curso Complementar em Técnicas de Empreendedorismo moderno Sebrae (2008)
· Técnicas de Logística – (Sd. Trans. 2018)

INFORMAÇÕES ADICIONAis.

· Disponibilidade para viagens
· Proatividade, espírito de equipe e companheirismo, visando o bom desempenho interpessoal e da companhia como num todo.


