JOÃO LEONIR DE BAIRROS SANTOS
Casado, 38 anos – 02 filhos.
Rua: Conselheiro Dantas, 1047, Bairro: Sagrada Família.
Caxias do Sul / RS – CEP: 95054-000

Carteira de Habilitação – Categoria “B”.

(54) 99217.9744 ou (54) 3213.7905 (recado Cristiane) 
E-mail: joao.leonir1@gmail.com
Objetivo

Consultor Comercial (Vendas Externas e/ou internas).
          Expedidor e Almoxarifado.

Motorista Entregador

Formação

Ensino Médio - Escola Estadual Érico Veríssimo.
Resumo das qualificações

· Profissional com experiência em vendas externas e internas na área de lubrificantes - combustível e ferramentas, abrasivos, máquinas elétricas e pneumáticas, linha de solda, usinagem etc.
· Experiência em atendimento ao público;
· Experiência em rotinas de televendas;
· Experiência em estoque, organização, recebimento e despacho de materiais;
· Experiência em emissão de pedidos, conferência e baixa de notas fiscais;

· Conhecimento e experiência em informática.
Experiências Profissionais
ARSYSTEM FERRAMENTAS & EQUIPAMENTOS LTDA.

Período: 


Março/2017 – Janeiro 2018
Cargo:


Vendedor Externo

· Vendas Externas (Ferramentas, abrasivos, máq. elétricas e pneumáticas, linha de solda e usinagem).
· Visitas aos clientes;

· Suporte Comercial junto à empresa;

· Abertura de novos clientes;

· Suporte às necessidades do cliente
QUERODIESEL (GRUPO HENRIQUE STEFANI).

Período: 


Outubro/2014 – Abril/2016.

Cargo:


Vendedor Externo

· Vendas Externas (Diesel / Óleo Lubrificante /Arla).
· Visitas aos clientes;

· Suporte Comercial junto à empresa;

· Abertura de novos clientes;

· Suporte às necessidades do cliente
ATRIA LUBRIFICANTES LTDA.

Período: 


Agosto/2014 – Finalizando contrato de experiência dia 03/10/2014.

Cargo:


Assessor Técnico de Vendas.

· Vendas Externas;
· Visitas aos clientes;

· Suporte Comercial junto à empresa;

· Abertura de novos clientes;

· Suporte às necessidades do cliente
CASA DOS LUBRIFICANTES LTDA.
Período: 


Agosto/2011 – Abril-2014
Cargo:


Consultor Técnico de Vendas.
· Vendas internas/externas;
· Visitas aos clientes;
· Suporte Comercial junto à empresa;
· Abertura de novos clientes;
· Suporte às necessidades do cliente
FLAMMA LUBRIFICANTES LTDA.

Período:


Julho/2009 – Maio/2011
Cargo: 


Vendedor Interno
· Vendas internas;
· Atendimento ao cliente direito no balcão;
· Abertura de novos clientes através de telemarketing;
· Controle total do estoque;
· Abertura de novos clientes;

Cursos de Aperfeiçoamento

· Cursos Básicos em Informática e digitação;

· Curso de Leitura e Interpretação de Desenho;

· Curso de Alta Performance em Vendas; 

· Curso Conceitos Básicos – MPT;

· Curso de Metrologia;

· Curso Indicadores de Qualidade – 6 Sigma

· Curso Lean Production;

· Curso Conhecimento do Produto (Montagem I);

· Curso Conhecimento do Produto (Montagem II);
Palestras para Aperfeiçoamento

· Rocol Foodlube (Realizado nas dependências da Casa dos Lubrificantes);

· Lubrificantes Especiais para Indústria (Realizado no Centro Tecnológico de Mecatrônica - SENAI);
Pretensão salarial: á combinar
Não Fumante
                                                     Atenciosamente

JOÃO LEONIR B. SANTOS
JANEIRO DE 2007


