                                                                  CURRÍCULO

Nome: Sandro Camejo Vega                                                Idade: 48 anos
End.: Rua Conde da Figueira, 659   Morada do Vale I         Cidade: Gravataí
Tel.: (51) 34968099                                                             Cel.: (51) 989201366
Est. Civil: Casado                                                                Filhos: 1
Cnh.:  Cat. B                                                                        Espanhol Fluente   
INSTRUÇÃO:                                           
Ensino Superior Incompleto (Cursando)
3º Semestre de Sociologia
EXPERIÊNCIAS PROFISSIONAIS: 
Atual:
KLL Equips. para Transporte S/A                              Cargo: Vendedor Externo
Período: 02/05/2017
OBS.
Gestão da carteira de clientes nos estados do RS, SC e PR, comercializando suspensões
de implementos rodoviários.

Último:
Expert Racing Parts                                                    Cargo: Supervisor de Vendas
Período:03/11/2016 a 01/05/2017
OBS.
Responsável pela reestruturação do setor comercial, treinando equipe e zoneando carteira de clientes, gestão de todo setor no mercado interno e Mercosul. Comercializando pçs. automotivas.

Última:
Cooling Freezing Refrigeração                                   Cargo: Coord./Vend. Técnico
Período: 06/01/2016 à 10/10/16
OBS.
Trabalho no desenvolvimento do setor de pós venda, no mercado brasileiro e na América Latina(Uruguai, Paraguai e Argentina), com foco na comercialização de planos de manutenção bem como a comercialização de peças, controle de agenda dos técnicos e demais rotinas do setor assistência técnica e garantia atendendo clientes como JBS e BRF.
Penúltima:
Suvesa- Super Veículos – Scania Group                   Cargo: Supervisor de Vendas de Peças e Serviços Pós Vendas
Período: 12/08/13   à 05/01/16                          
OBS.
 Gestão setor comercial com equipes de vendedores externos e internos, controle de estoque, criação de campanhas de vendas, ofertas, administração do setor de serviços mecânicos e de reformadora da concessionária matriz e duas filiais no estado do RS. Execução de processos gerenciais comerciais e de serviços, metodologias e certificações, treinamentos, relacionados ao setor de peças, pós-vendas e garantia.

Antepenúltima:                                             
KLL Equipamentos p/Transportes                     Cargo: Vendedor Externo
Período:  31/10/2011 à 09/05/2013                 
OBS.
  Ampliação de mercado no RS, criação de carteira de clientes, pós venda de
produtos em campo. Desenvolvimento de revendedores voltados para linha de 
implementos para caminhões (4º eixo autodirecional).

NOTA:
 A ESCOLHA PELA SOCIOLOGIA SE DÁ JUSTAMENTE PENSANDO EM DESENVOLVIMENTO DE PESSOAS, CONHECENDO O SEU MEIO E PERFIL, ASSIM FOCANDO O DESENVOLVIMENTO DE CAPACIDADESM SEM SEGREGAR, FAZENDO USO DE MINHA EXPERIÊNCIA COMERCIAL DE MAIS DE TRINTA ANOS E ADAPTANDO OS PERFIS CONFORME OS PROCESSOS RECOMENDADOS PELA CIA.
 
