
Bruno A. Brum Fantinel 
13/06/1989 - Brasileiro                 Caxias do Sul - RS  

���� (54) 9 9939-2896 
bruno.fantinel@hotmail.com 

 

 
Resumo de Qualificações 

 
•  Formado em Administração de empresas e com experiência de 4 anos de Shopping Center, administrado pela Brmalls. 

Forte capacidade analítica, coeficiente emocional, raciocínio lógico, simplicidade e qualidade na realização de tarefas, bem 
como, obstinação por resultados consistentes. 

 
FORMAÇÃO ACADÊMICA  
 

• Graduação em Administração de Empresas   FSG / RS    Jul/07 - Dez/12          
 
 
FORMAÇÃO COMPLEMENTAR 
 
• Excel Avançado  
• Inglês Básico                       We Study     Fev/17  - Dez/18 
 
 
EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL 
 
BRMALLS – SHOPPING IGUATEMI CAXIAS                                        Caxias do Sul  / RS 
Analista Comercial          Out/17 - Out/19 
• Responsável pelas renovações dos contratos de locação do Shopping Iguatemi Caxias; 
• Encarregado por compilar os principais indicadores financeiros do Shopping (SSR, Aluguel - Descontos; Aluguel Variável, NOI, 
Inadimplência e PDD); 
• Responsável pela elaboração de apresentações mensais de resultados do RGD do Superintendente; 
• Participação na construção do Orçamento do shopping em 2018 e 2019; 
• 1º Lugar no programa de excelência em Shopping Center PES em 2017 (disputa entre 39 shoppings da cia); 
• Auxilio ao executivo de vendas nas negociações de mall. 
 
 
 
BRMALLS – SHOPPING IGUATEMI CAXIAS                                                    
           Caxias do Sul / RS 
Supervisor de Auditoria          Mai/15 – Out/17 
• Responsável por dar visibilidades aos indicadores comerciais de vendas (Aluguel Variável, SSS e Vendas Totais); 
• Apurar o valor real de vendas das lojas do shopping; 
• Gestão de 17 estagiários da equipe de auditoria, concilicar os valores de vendas Auditadas vs Informadas. 
 
 
 
FERRARI GESTÃO DE ATIVOS        Caxias do Sul - RS 
Analista Comercial         Mar/11 - Mar/14 
• Prospecção e geração de novos negócios; 
• Apoio na execução das campanhas de vendas; 
• Atualização do software CRM com informações e históricos de clientes. 
 
 

 
 

 


