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ENGENHEIRO MECÂNICO DE VENDAS / PÓS VENDAS / ASSISTÊNCIA TÉCNICA /   DESENVOLVIMENTO DE NOVOS PRODUTOS / PALESTRANTE / CONSULTOR DE BUSSINES PLAN / GERENTE E COORDENADOR DO MERCADO DE AFTERMARKET E OEM

[bookmark: _GoBack]Experiência de mais de 30 anos no segmento de autopeças no Mercado de Aftermarket e OEM no Brasil e América do Sul em posições de liderança como: Engenheiro de Vendas Senior, Supervisor, Gerente, Consultor e Coordenador, efetuando visitas comerciais e técnicas em todos os níveis da cadeia: distribuidores, lojas de peças, frotistas, retíficas, concessionárias, e empresas do setor automotivo.


EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL

ENGENHEIRO DE VENDAS SÊNIOR       (METAL LEVE INDÚSTRIA E COMÉRCIO S/A.      Brasil – 1985 a 1996)

 PROJETOS E RESULTADOS

     Aumento no Budget de vendas projetado com incremento de novas negociações em 50%.
     Abertura de novos clientes e negociações comerciais.
     Desenvolvimento e Implemento de novos produtos nos itens de comercialização.
     Coordenação de Visitas técnicas à fábrica e responsável por palestras técnicas a clientes e rede de distribuidores.
     Participação em feiras e eventos do setor automotivo e estratégias de marketing e propaganda.


     SUPERVISOR DE VENDAS               (UNIPAC- INDÚSTRIA E COMÉRCIO S/A.                 Brasil – 1996 a 1998)

     PROJETOS E RESULTADOS

Aumento em 20% no planejamento de vendas mensal com novos pedidos e abertura de novos clientes.

Coordenador da rede de representantes à nível Brasil e OEM.

Responsável pelo desenvolvimento e implantação de peças plásticas na linha de montagem de caminhões e ônibus.

Coordenador da implantação de ISSO 9000 e TS nos departamentos de Engenharia de Desenvolvimento de Produtos e Qualidade.

Responsável pela elaboração do Budget anual do departamento de peças plásticas automotivas, participação e coordenação de feiras do setor plástico e autopeças.

Responsável pelo departamento de vendas internas e assistência técnica do segmento.








SUPERVISOR DE VENDAS     (PRIMO INDUSTRIAL TERMOPLÁSTICOS LTDA          Brasil – 1998 à 2000)

PROJETOS E RESULTADOS

Supervisor e responsável pelo desenvolvimento de peças plásticas injetadas no segmento OEM, linha branca, marrom e engenharia civil.  

Responsável por todo o processo de cotação de novas peças até o implemento final na linha de montagem e fornecimento da peça segundo projeto das montadoras e demais clientes.

Responsável pelo desenvolvimento de produto marca e patente própria para o mercado de náutica, pesca e camping nos EUA.

Coordenador do departamento interno e externo de vendas.


ENGENHEIRO DE VENDAS SÊNIOR      (MWM MOTORES DIESEL                         Brasil -  2000 à 2001)

PROJETOS E RESULTADOS

Responsável por visitas técnicas e comerciais a rede de distribuidores nos segmentos de: Geração de energia, Irrigação, Agrícola, Marítimo, Aplicações especiais e Veicular.

Participação em feiras e eventos do setor, acompanhamento de visitas à fábrica, prospecção de novos negócios e manutenção com acréscimo em 25% nos negócios já firmados.

Coordenação da rede de distribuidores e serviços à nível Brasil.

Participação nas comissões de ISO 9000, TS e QS.



ENGENHEIRO DE VENDAS SÊNIOR e ASSISTÊNCIA TÉCNICA         (SULOY PISTÕES     Brasil -  2002 à 2008)

Responsável pela área comercial e técnica da rede distribuidora à nível Brasil.

Responsável por palestras e incremento de vendas de 15% na rede distribuidora.

     Elaboração de Laudos técnicos, conforme solicitação da rede o distribuidora, clientes e usuários final do produto.

     Coordenação e participação em feiras e eventos do setor e responsável pelo plano de marketing e vendas.


.
CONSULTOR e PALESTRANTE  - (EJB CONSULTORIA EM ENGENHARIA E INDÚSTRIAS AUTOMOBILISTICAS   Brasil  - 2008 até o momento).

Consultor e palestrante para empresas do segmento automotivo, autopeças e indústrias do setor.

Responsável pela elaboração de BUSSINES PLAN para as empresas do setor
Consultor para Distribuidores de autopeças, lojas de varejos, oficinas mecânicas, visando aumento de participação no mercado, planos e vendas, implantação de novos produtos na linha de comercialização, negociações junto à fabricantes nacionais e internacionais.  

Responsável pela elaboração do catálogo de Vendas da Reflexallen empresa italiana do segmento de Mangueiras de arrefecimento de borrachas (que adquiriu a divisão de mangueiras da Sabó ) e responsável por todo o gerenciamento e retorno da marca nova no mercado de reposição (Aftermarket , a partir de 2015 até o momento).

Coordenador dos representantes da Reflexallen a nível Brasil e incremento nas vendas e 30 % para o Aftermarket.

Responsável por toda a estratégia de retorno da antiga marca Sabó de mangueiras agora Reflexallen para o mercado de reposição

Responsável pela elaboração dos itens para comercialização no mercado de Aftermarket e elaboração de planos de fabricação e metas de vendas.

Responsável pelo apoio técnico e comercial em feiras e eventos para a REFLEXALLEN e OCAP duas empresas italianas, planos de vendas e montagem de fábrica no Brasil

Elaboração de palestras técnicas, palestras comerciais e de vendas para toda a cadeia do segmento automobilístico e automotivo.

Responsável pela elaboração do catálogo técnico, instruções de montagem, procedimentos para assistência técnica do produto, palestra técnica no segmento de interruptores elétricos automotivos e supervisor técnico na Echlin do Brasil.



Formação
Curso de Engenharia Mecânica Plena  (IEEP- Instituto de Ensino de Engenharia Paulista – UNIP – Término 1985

MBA- FINANÇAS – IBMEC – Término 1996

Letras – Inglês -  UNINOVE ( EAD)  - Segundo Semestre ( cursando )



Idiomas: fluente em inglês, espanhol e italiano.

Dados Pessoais: Brasileiro, 56 anos, divorciado, 01 filha.
			                             
