Fernando Alves de Moraes Junior
Brasileiro – Casado – 36 anos

São Caetano do Sul – SP
Fones- (11) 99577-6353 / 2786-5439
Email:Fernandoexport@hotmail.com
 Objetivo
Área comercial de exportação e importação
Resumo das Competências
- Contato comercial com empresas e clientes em todos os continentes. 
- Visitas Trimestrais a países em clientes ativos e também prospecção de novos clientes na região.
- Participação em Feiras Automechanika Frankfurt 2004- 2006-2008-2010

- Automechanika Dubai 2010-2011

- Países visitados (Estados Unidos,Paraguai,Colombia,Uruguai, Alemanha, Bélgica,    Portugal, Tanzânia, Africa do Sul, Namíbia, Angola, Emirados Árabes, Iran e Índia).
- Habilidade em vendas e negociações com foco nas necessidades dos clientes direcionando ações aos objetivos da empresa, habilidade de comunicação e facilidade para inter-relacionamentos.
- Mercado e concorrência.

- Trabalho em equipe.
- Microinformática pacote Office (Word, Power Point e Excel).

- Inglês fluente
- Espanhol fluente

- SAP

- TOTUS
Experiência Profissional

Vibrasil Indústria de artefatos de borracha – 01/2016 a 10/2018
Departamento – Comercial de exportação e importação
Cargo  - Trader
Descrição do Cargo – Abertura de novos mercados, formulação de proformas de cotações, coordenação de embarques e documentações.
Visita a clientes, Estado Unidos e Europa.

Importação- Desenvolvimento de novos fornecedores buscando agregar novos produtos ao portfólio da empresa, país visitado índia.

Principais Resultados
· Aumento de produtividade em regiões e clientes com baixo índice de vendas.
Centerparts Distribuidora de Autopeças – 10 /2012 a 08/2015
Departamento – Comercial de exportação e importação

Cargo  - Trader comercial em vendas
Descrição do cargo- Contato a clientes e formalização de proformas de cotações, responsável pelo confirmação de pedidos, responsável pelo embarque da mercadoria até a entrega ao cliente.
Países visitados- Continente Africano- África do Sul- Tanzânia- Namíbia e Angola.
Países visitados- Estados Unidos

Principais resultados

· Aumento nas vendas dos clientes ativos.
· Prospecção de Novos clientes, clientes que mostraram interesse de alguma forma na empresa mais nunca concluíram pedido, começaram a comprar.
Cipec industrial de Autopeças 02/2007 a 06/2012
Departamento – Comercial de Exportação e importação
Cargo  – Trader 
O&M Trading – 03/2003 a 01/2007
Departamento – Comercial de exportação
Cargo – Auxiliar de exportação- Trader
Imperial Cruise line- 03/2000- 11/2002
Departamento – Navio de cruzeiro navegando pelos EUA e Caribe.
Cargo – Help desk, front desk- Garçon 
Formação Acadêmica
· Graduação em Comércio Exterior 
      Em andamento
Universidade de São Caetano do Sul - USCS
Cursos Extracurriculares
· Curso de inglês e Espanhol Palmetto High School 12 meses no ano de 1999 no estado da Florida (Intercambio).
· Curso Inglês CCAA- inglês fluente
· Curso de Telemarketing 2003
