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         Cargo Pretendido – Gerência /Diretoria de Vendas e Marketing


RESUMO DAS QUALIFICAÇÕES 
· Gestão Depto Comercial e Marketing, maximizando volumes de faturamento / lucratividade, através do gerenciamento e execução de estratégias comerciais/ marketing, visando o cumprimento de metas comerciais, financeiras e de investimentos definidas;
· Desenvolvimento e implementação de políticas comerciais, planos estratégicos de curto / médio e longo prazo reestruturação de equipes (nível Brasil), acompanhamento e análise de KPI´s (Indicadores) bem como planos de ação e reação, definição / distribuição e acompanhamento de metas e performance por linha e categoria de p rodutos;
· Desenvolvimento de rede franqueada, fornecendo orientações / treinamentos aos colaboradores dos franqueados, gerenciando a melhoria da performance dos parceiros (KPI´s, MQL, SQL,  comunicação com a rede);
· Gerenciamento de volumes, positivação, precificação, programas motivacionais de equipes (comissionamento, premiações, bonificações), desenvolvimento de programas e campanhas de sell in / out, gestão de Branding e canais, análise Swot;
· Conhecimento das Ferramentas Gestão, Qualidade, Desenvolvimento de Novos Produtos e Produção (Desing Thinking, Project Canvas, Scrum, PCDA, 8D, planos de ação e contenção, PAPP, FMEA, SREA, VDA, Lean Manufacturing, FIFO, KANBAN, etc....);
· Reuniões quinzenais com gestores de todos deptos da empresa, trazendo informações obtidas no campo (aplicações, novos entrantes, preços e passos de concorrentes, tendências de mercado, fatores econômicos / financeiros, projeções mercadológicas, etc....) de forma a garantir as melhores estratégias ao negócio;  
· Contratação e gerenciamento de promotores de vendas, roteirização, análise resultados, desenvolvimento de brindes / materiais de divulgação e apoio (catálogos, folders, etc.) e embalagens de acordo com a especificação de cada cliente, desenvolvimento de stands em feiras, desenvolvimento de treinamentos / workshops;
· Gestão de Marca e Estratégica de Branding, gerenciamento de canais, experiência em implementação em Marketing Digital e de Visibilidade (Google Ads, BI,  SEO, Tráfego Orgânico, Mapas de Calor (Sales Cope)); 
· Participação Ativa na Implementação / Manutenção do Sistema da Qualidade (certificações e auditorias das normas ISO TS 16949 / ISO 14001 e VDA);
· Facilidade de operação em sistemas informatizados (Sales Force, Sales Cope, Sankya, SAP, Tovts, etc....); 
· Habilidade no trato com pessoas, facilidade de comunicação em todos os níveis, estruturação e liderança de equipes de vendas. 
· Total disponibilidade para Viagens / Mudança de Domicílio. 
  
FORMAÇÃO ACADÊMICA 
MBA – Gestão de Negócios – USP – Concluído em 12/2020 
Graduação em Marketing – Universidade Sumaré –Concluído em 2014 
Técnico em Eletrônica – Escola Técnica Álvares de Azevedo – Concluído em 1987 
IDIOMAS 
Inglês em Nível Intermediário 
EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL 
· EBF Vaz / ECO Pads (período 07/ 2019 – 02/2020) – Gerente de Vendas e Marketing (Atuação O&M, Aftermarketing e Aplicações Especiais).
Fabricante de pastilhas de freio (linha leve, comercial, Pesada, Aeronáutica, e Stock Car) / Coroa, Corrente e Pinhão para Motos.
 Paccini Radiadores /Procooler do Brasil (período 08/2017– 07/2019)  - Gerente de Planta (Atuação O&M e Aftermarketing e Aplicações Especiais).
Fabricante / Distribuidor / Importador de Componentes de Arrefecimento e Ar Condicionado Automotivo (Radiadores, compressores, Filtros de Ar, Ferramentas).
 
· Indústria Marília de Autopeças S/A – (período 01/2008 ~ 06/2017) - Gerente de Vendas e Marketing (Atuação O&M, Aftermarketing).
Indústria nacional. Fabricante de Componentes Elétricos Automotivos (Relés, Switches, Chaves Combinadas). 

· Hellen System Ind. E Com. LTDA (período 02/2003 até 12/2007) – Gerente de Vendas (Atuação O&M).
Fabricante de peças usinadas seriadas para os mercados; Automobilístico, Linha Branca, Eletro portáteis, Telecom.  
 
· Penzel Comercio Exterior (Período 2002 ~2003) – Gerente de Vendas (Atuação O&M e Aftermarketing)
Importador autorizado de componentes eletrônicos (Conectores, Motores (para trava elétrica veicular), Ferramentas, Ventoinhas, Dimmers, Lâmpadas de Led, entre outros Produtos);
Sem mais para o momento, coloco-me a disposição para quaisquer esclarecimentos que julgar conveniente e necessário 
Rogério Martins 
