[bookmark: _GoBack]
EVANDRO RAPHAEL GOMES BONFIM

Rod. Mario Covas 257 – 66670-000
Belém- Pará
Fone: 91 98143-0043/3082-9513 
Email: evandro.raphaelgomes@hotmail.com
Skype: Raphael Gomes
Brasileiro, casado não tem filho.
Data Nascimento: 25/11/1980
RG: 2535083
CPF: 517237512-00
OBJETIVO PROFISSIONAL

Cargo: Consultor Comercial
Ultima / Atual remuneração: 4.000,00
Benefícios atuais / últimos: 
Expectativa salarial: R$ 3.500,00

ESCOLARIDADE

Graduação em Administração – concluído em 2007/12 – Universidade  da Amazônia – UNAMA Belém/PA.

Pós Graduação: Gestão Comercial – em andamento - Uninter

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL

                       PODIUM LUBRIFICANTES (TEXACO)     01/2016 – 12/2017

Consultor Comercial: Prospecção de novos clientes, venda de óleos lubrificantes e seus derivados, preparação de layout da área de venda, responsável pelo crescimento da carteira de clientes da região atuante (Ananindeua, Marituba, Benevides).    


  	            

FRAS-LE S/A     08/2013 – 12/2015

Consultor   Comercial: Responsável pela área comercial e técnica de toda região Norte(Pará, Amazonas, Amapá, Tocantins, Roraima) no segmento de peças automotivas. Trabalhando focado em resultados, sempre objetivando a expansão da marca e o aumento das vendas. Prospecção de novos parceiros a rede de lojistas, revendedores, distribuidores e frotista. Grande atuação no sell out com propósito de crescimento das vendas aumentando o market share da região.
Desenvolvimento de treinamentos para equipe de vendas e técnicas.
Garantir o suporte técnico e comercial nos padrões da companhia.
Responsável pela entrega de resultados da carteira de clientes.



BRIDGESTONE/FIRESTONE DO BRASIL     07/2012 – 11/2012

Consultor Comercial: Responsável pela área comercial e técnica de toda região do Pará e Amapá no segmento de pneus linha leve e pesada. Trabalhando focado em resultados, sempre buscando expandir a marca na região e diferenciando nossos produtos dos concorrentes. Supervisionando as revendas para garantir o padrão da companhia.
Desenvolvimento de treinamentos para equipe de vendas e técnicas.
Garantir o suporte técnico e comercial nos padrões da companhia.
Responsável pela entrega de resultados da carteira de clientes.







APAVEL (VOLVO CAMINHÕES)     01/2012 – 06/2012

Consultor Comercial: Prospecção de Novos Clientes, Vendas, pós-vendas, aumento de Market share nas regiões atendidas, treinamento técnico em frotas, renovação de contratos de plano de manutenção.




PNEUSTIL (CONTINENTAL PNEUS)     04/2011 – 09/2011

Consultor Comercial: Prospecção de novos clientes, fidelizar cliente com a marca Continental , Vendas (Belém, Sul do PA), pós vendas, aumento de Market share nas regiões atendidas , treinamento técnico em frotas.



AÇAILÂNDIA ENCOMENDAS E CARGAS     02/2006 – 06/2009

Consultor Comercial: Vendas de serviços de transportes em todo Estado do PA, renovação de contratos, desenvolvimento de novos clientes.



AGRILAC INDÚSTRIA DE ALIMENTOS       01/2001 – 11/2005

Representante Comercial: trabalho focado em visitas diárias, focando o aumento de volume de vendas em todo o Estado do Pa, aumento do mix, abertura de novas contas atacado e varejo.
 


SANTA IZABEL ALIMENTOS     01/2001 – 11/2005

Representante Comercial: trabalho focado em visitas diárias, focando o aumento de volume de vendas, aumento do mix, abertura de novas contas atacado e varejo.




PRINCIPAIS CURSOS

· 
· Atendimento ao cliente;
· Técnicas de negociação;
· Gestão de equipe;
· Técnicas de Apresentação;
· Informática – Windows, word, Excel, Power Point, Web/ Internet.
· Inglês: (Em Andamento)



SÍNTESE DAS QUALIFICAÇÕES

· Atuação na Tratativa de Falhas de Clientes;
· Atendimento key-account;
· Experiência em treinamentos técnico-comercial para equipe de vendas e aplicadores; 
· Domínio em elaboração de planilhas e apresentações para reuniões gerenciais;
· Acompanhamento de equipes de vendedores dos distribuidores;
· Acompanhamento e envolvimento nos processos da organização de venda, pós-venda, garantia;
· Desenvolvimento de campanhas de vendas em canais de distribuições; 
 








Belém, 19 de Fevereiro de 2018.
