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IDIOMAS

Inglés:
I .
Basico

Espanhol:
I .
Bésico

FERRAMENTAS

Pacote Office, Sistemas ERP/CRM,
(Promob Sellent) , WhatsApp entre outras

PERFIL PROFISSIONAL

Expertise de mais de 15 anos na area comercial, com o objetivo de
fortalecer o segmento através de minhas habilidades e competéncias.
Orientado a resultados e com sdlida atuacdo na gestédo e geréncia de
vendas em diversos setores da indlstria metalirgica, setor moveleiro,
comércio e servicos. Capacidade de analisar métricas e embasar
estratégias que aumentem os lucros da empresa. Com extensa
atuacdo no Rio Grande do Sul e com resultados comprovados de
sucesso no alcance de metas.

Disponibilidade para viagens e deslocamentos.

CURSOS COMPLEMENTARES

A administrag@o do Almoxarifado - 12 horas

Custos: importancia no cenario atual — 20 horas

Gestdo da Qualidade 1SO 9001 - 20 horas

Técnicas Comportamentais em Vendas — 8 horas
Prevencéo de Acidentes do Trabalho para CIPA — 18 horas
O Negociador: um Perfil da Atualidade — 15 horas
Formacéo e Desenvolvimento de Facilitadores — 12 horas
Matemética Financeira com HP 12C — 15 horas

O Sucesso nao Ocorre por Acaso - 4 horas

Atualizacéo para Negociadores — 92 horas

Negociagdo para Compradores - 8 horas

Curso PNL — Programagé&o Neurolinguistica — 6 meses

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

Supervisor de Vendas, 05/2025 - atual

Meber Metais
Supervisor de Vendas da Regional RS, atuo realizando monitoramento

de campo, gestdo de indicadores de performance (KPI'S) e planilhas,
acompanhamento de metas com 0s representantes, gerencio o
desempenho da equipe em relacdo as metas de vendas, faturamento e
positivacdo de clientes. Responsavel pela expansdo de mercado, bem
como pelo desempenho comercial da marca através da analise de
indicadores e de acBes em PDV. Desenvolvo planos de acéo regionais,
definindo téticas de venda e cobertura para atingir as metas.
Participacdo em feiras e eventos do setor, firmando contatos
profissionais para potencializar as vendas e garantir a expansdo dos
negocios.

Gerente Comercial, 08/2024 - 04/2025

Athena Estofados
Gerente comercial da regido Sul do Brasil (Rio Grande do Sul, Santa

Catarina e Parand).

Manutengéo de carteira de clientes, bem como visitas em campo para
acompanhar equipe de representantes em atuagéo.

Prospeccao de novos clientes, identificando negécios em potencial.
Desenvolvimento de estratégias de vendas.

Atendimento e suporte aos clientes, solucionando duvidas, reclamacdes
e garantindo a exceléncia e a qualidade no atendimento.



Gerente Comercial, 10/2015 - 08/2024

Schons Espumas
Lideranca e Suporte de Campo: Orientacdo e acompanhamento ativo da

equipe de representantes em campo, realizando visitas estratégicas para
garantir a execucao tatica das vendas e o desenvolvimento do time.
Desenvolvimento e implementacdo de planos e estratégias de vendas
especificos para o mercado Sulista, buscando o crescimento da receita e
a maximizacao da penetracdo de produtos.

Administracdo da carteira de clientes existente, garantindo a retencéo, a
satisfagcdo continua e a identificacdo de oportunidades.

Prospeccdo ativa de grandes contas e novos clientes, transformando
leads em negdcios de alto potencial para a empresa.

Supervisdo da qualidade do atendimento e suporte ao cliente, atuando
como ponto focal na solucao de desafios e garantindo a manutencéo de
um relacionamento de longo prazo.

Desenvolvimento de estratégias de vendas, atingindo as metas
comerciais estabelecidas pela empresa.

Controle de metas comerciais, realizando analises periddicas para
garantir o cumprimento dos objetivos.

Participagdo em feiras e eventos do setor, firmando contatos
profissionais para potencializar as vendas.

Gerente Comercial, 02/2014 - 10/2015
Kallango Fitness LTDA.
Gestéao de relacionamentos com os clientes, atendendo as necessidades

comerciais de forma personalizada.

Elaboracé@o de relatérios comerciais, reunindo informacdes e dados de
vendas para melhoria dos processos.

Gestdo do relacionamento com fornecedores, estabelecendo parcerias
estratégicas para as operac¢des comerciais.

Gerente Comercial, 10/2012 - 02/2014

Pro Espuma Colchdes e Espumas LTDA.

Promovi a entrada diaria de pedidos, garantindo maior agilidade na
liberacdo e programacéo dos produtos.

Analisei mensalmente as metas dos representantes/vendedores e,
guando necessério, promovi acdes estratégicas para assegurar 0
atingimento dos objetivos.

Desenvolvi e implementei estratégias de vendas eficazes, alcancando e
superando as metas comerciais estabelecidas pela empresa.

Fui responsavel pelo preenchimento e emissdo de relatérios, planilhas,
documentos e apresentacgdes, atendendo as demandas da geréncia e da
area comercial.

Realizei a prospecgéo ativa e conclui a abertura de novos clientes,
contribuindo diretamente para a expansédo do negaocio.

Gestor Comercial, 04/2010 - 09/2012

Kappesberg/Cantegrill Espumas e Colchdes LTDA.
Gerenciei os relacionamentos com os clientes, atendendo as suas

necessidades comerciais de forma personalizada e estratégica.

Elaborei relatérios comerciais detalhados, reunindo informacdes e dados
de vendas que foram utilizados para a melhoria continua dos processos.
Gerenciei o relacionamento com fornecedores, estabelecendo parcerias
estratégicas que otimizaram as operag¢des comerciais.

Controlei as metas comerciais, realizando analises periodicas que
garantiram o cumprimento dos objetivos de vendas.

Supervisionei as atividades da equipe de vendas, fornecendo feedbacks
constantes que contribuiram para o aprimoramento individual e coletivo.



