Via Don Cesare Pellizzari, 68. 30020.

Meolo (VE) Italia. f&

FABRIZIO ANTONIO (+35) 334 949 6728
FERREIRA DA SI LVA fabriziofsilva@hotmail.com

OBBIETTIVO

Lavorare nel settore commerciale, preferibilmente sul settore automotivo, con impegno e dedizione.

FORMAZIONE

Scuola secondaria di secondo grado completata
Colégio Vicente Rijo - Londrina (PR) Brasile — 1990-1993

Laurea
Amministrazione aziendale — Unopar — Londrina (PR) Brasile — 1995 -1998

ESPERIENZA

Venditore e responsabile vendite | Marajé concessionaria auto
08/1994 —12/2002 — LONDRINA (PR) - BRASILE

Supervisore commerciale | Igapo concessionaria auto
01/2003 —12/2006 — LONDRINA (PR) — BRASILE

Manager commerciale | Metronorte concessionaria auto
01/2007—-12/2013 — LONDRINA (PR) — BRASILE

Manager commerciale |Regino Imports concessionaria auto
01/2014-12/2020— SAo PAULO (SP) — BRASILE

Rappresentante commerciale |Seiko Bearings
01/2021 — ATTUALE- ITALIA

SKILLS

o Informatica di base come pachetto Office ® Buona comunicazione

e  Portoghese come lingua madre e Serieta e professionalita

e Disponibilita a lavorare su qualsiasi turno e  Capisco italiano, non lo parlo ancora
PROFILO

Sono un venditore aggressivo, professionista serio e motivato. Trovo facile lavorare in team e avere sane relazioni
professionali. Sono molto attento, puntuale e rispetto le regole aziendali. Non sono mai stato licenziato. Ho lasciato il
mio paese solo perché era il sogno di mia moglie che & di origini italiane. Bravo venditore e manager di team
commerciale di alta performance.



	OBBIETTIVO
	FORMAZIONE
	Scuola secondaria di secondo grado completata
	Laurea
	Esperienza
	Venditore e responsabile vendite | Marajó concessionaria auto
	08/1994 – 12/2002 – Londrina (PR) - Brasile

	Supervisore commerciale | Igapó concessionaria auto
	01/2003 – 12/2006 – LONDRINA (PR) – BRASILE

	Manager commerciale | Metronorte concessionaria auto
	01/2007 – 12/2013 – LONDRINA (PR) – BRASILE
	01/2014 – 12/2020 – São PAULO (SP) – BRASILE
	01/2021 – attuale– ITALIA

	Skills
	PROFILO

