

	[Escolha a data]
Marcos José da Silva

Rua Brasilino Adriao, 260  Vila Patricia S.J.CAMPOS 
46 anos, casado, 3 filhos
Fones: (12) 996330220
            (12) 39321446
E-mail: marcos-silva-42@hotmail.com
           
Objetivo

Gerente de Vendas / Gerente regional

Formação Acadêmica
UNIP-  UNIVERSIDADE PAULISTA	
Administração de Empresas  (concluído)

UNIP- UNIVERSIDADE PAULISTA
Marketing ( cursando )


Experiência Profissional

DANFAB DISTRIBUIDORA DE  PEÇAS E ACESSÓRIOS 

07/2013 até o momento- Gerente de vendas
Responsável  por todo setor comercial e administrativo da empresa,
Compra de mercadorias, gestão dos vendedores internos e  representantes
externos ,  responsável em ministrar treinamentos de produtos novos,formação
de  profissionais,relacionamento com os fornecedores. Hoje atuo ministrando treinamentos técnicos para equipes de outras filiais, treinamento de novos Gestores de vendas, atuo em filiais em SP, BH, CE, RJ.  

PRIMAVIA FIAT VEÍCULOS E PEÇAS LTDA
03/2012 á 06/2013- Gerente de vendas
Responsável pela concessionária;
Compra de veículos junto á montadora;
Responsável por vendas e pós venda, relacionamento junto ás financeiras;
Treinamentos de funcionários, controle de indicadores;
Coordenar processos, metas e resultados.

NOVA HORIZONTE VEÍCULOS E PEÇAS LTDA
2009 á 2012 – Vendedor Líder – Supervisor de Vendas
Responsável por todo o setor de seminovos, avaliação de veículos para a concessionária e negociação junto às financeiras.
Responsável pela loja na ausência do gerente, exercendo todas as funções de líder da equipe elaborando estratégias para aumentar as vendas.
Responsável pelo crescimento do setor de seminovos em 75% no período em que estive na concessionária.
Elaborei estratégias aumentando o número de clientes, a compra ou troca de veículos usados só era efetuada com a minha autorização e vistoria, para garantir que esses veículos tivessem qualidade para uma nova venda aumentando assim mais competitividade de mercado.

VERSATÍL VEÍCULOS ME
2008 á 2009 – Gerente de Vendas
Responsável por todo o processo da loja, parte administrativa e comercial; Contratação de funcionários, treinamento, motivação;
Avaliação e compra de veículos, negociação com as financeiras e pós venda.


ITAVEMA – Itália Veículos e Maquinas Ltda.
2006 á 2008 – Vendedor de Veiculos 
Responsável por todo o processo de venda de veículos novos e seminovos, desde a avaliação até a entrega para o cliente, providenciando documentações, conseguindo financiamento, todo o processo de venda.

VEIBRÁS IMPORTAÇÃO E COMÉRCIO LTDA
2005 á 2006 – Vendedor
Responsável pela venda de veículos e acessórios em geral, com aprendizado na avaliação dos mesmos.

Ponderações Finais
Mais de 20 anos atuando no mercado automotivo, passando por diversos cargos até assumir a posição de Gerente de vendas, tenho grande facilidade em me adaptar em outras funções, ministrar treinamentos, formação de equipes de vendas, sou um profissional voltado a resultados e comprometido com a empresa que atuo. 
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